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autoreifenonline.at

So werden Sie im Netz ,,gut gefunden®:
Mit 11 Tipps von Autoreifenonline.at den eigenen
Kfz-Betrieb online fit machen

Pflege der Betriebs-Homepage
— setzen Sie diese Inhalte online um:

1. Individuelle Dienstleistungen und Services darstellen:
Pflegen Sie Ihre Firmenwebsite und bieten Sie Ihren Kunden die Méglichkeit,
Ihre Services via Homepage anzufragen und Artikel online zu reservieren.

2. Produkte auf der Startseite zeigen:
Individualisieren Sie lhre Homepage und stellen Sie zum Beispiel ausgewahlte
Empfehlungen wie ,Topseller online vor oder bewerben Sie lhre individuellen
Sonderposten und Lagerraumungsartikel.

3. Platzieren von individuellen Inhalten mit regionalem Bezug:
Prasentieren Sie Ihre regionalen Highlights. Teilen Sie dem Kunden
Sonderoffnungszeiten, Aktionstage (Reifenwechseltage, Werkstattjubilaum 0.3.)
oder weitere Informationen mit.

4. Newsletter:
Versenden Sie abwechslungsreiche Newsletter mit Ihren Aktionen.
Informieren Sie Uber bevorstehende Sonderaktionen oder Highlight-Produkte.

5. Bleiben Sie informiert:
Abonnieren Sie Branchennewsletter, z.B. von Autoreifenonline.at,
um immer Uber Neuerungen, Aktionen oder Produkte informiert zu sein.
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Regionales Online-Marketing
— platzieren Sie lhre Werkstatt im Netz:

6. Google Local Inventory Ads (LIA):
Nutzen Sie die Moglichkeit, bei Google die Sichtbarkeit Ihrer verfigbaren Produkte
im regionalen Umfeld zu erhdhen. Steigern Sie damit die Besucheranzahl auf Ihrer
Website und erhdhen so die Frequenz in Ihrem Betrieb.

7. Suchmaschinenwerbung leicht gemacht:
Schalten Sie Anzeigen zum Beispiel mit Google AdWords auf der ersten Seite der
Google-Suchergebnisse, um Neukunden im Umfeld auf Ihre Werkstatt aufmerksam
zu machen.

8. Auffindbarkeit bei Google erhéhen (SEO):
Erhéhen Sie durch Suchmaschinenoptimierung die regionale Auffindbarkeit bei
Google fur Ihre Themen. Je nach Schwerpunkt Ihres Betriebes kdnnen dies neben
Reifenservices auch andere Dienstleistungen wie Olwechsel, Inspektionen etc. sein.

9. Google MyBusiness:
Uberprifen Sie regelmaBig die Aktualitat Inrer bei Google angegebenen Daten
(Adresse, Offnungszeiten, Telefonnummer etc.).

10.Lokale Verzeichnisse:
Fugen Sie lhre Daten bei allen lokalen Online-Verzeichnissen und
Branchenbuchern, wie z.B. herold.at hinzu.

11.0Online-Bewertungen:
Zeigen Sie sich kompetent im Netz und beantworten Sie Ihre Kundenbewertungen
bei Google.

Sie wollen mehr Onlinekaufer fiir lhren Betrieb gewinnen?

Wie Sie zusatzlich zu diesen 11 Tipps online zahlreiche Vorteile geniel3en und Kunden
in lhre Werkstatt bringen konnen, zeigt die Servicepartnerschaft mit Autoreifenonline.at:
Profitieren Sie vom Kundennetz von Europas grof3tem Onlinereifenhandler Delticom
und erreichen sie potenzielle Neukunden — und zwar: regional, ohne Streuverluste,
ohne teure Werbung und voéllig kostenlos.

In wenigen Schritten online registrieren unter
https://www.autoreifenonline.at/servicepartner-registrierung.html.

autoreifenonline.at




